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个人简介

三十年深耕大中华与亚太市场 —— 先后于飞利浦、通用电气、嘉士伯、诺华及网易担任高级管理职务，现为风险投资与

家族办公室主理人，专注医疗健康、科技创新与跨境增长的交汇领域。

30+
年 —— 大中华与亚太地区高层管

理经验

3,000万美元
与塔塔信托合作采购并交付印度的

医疗设备

5
家跨国企业 —— 曾担任国家或区
域层级领导职务

3
个横跨欧洲、非洲与亚洲的董事会

及顾问委员会席位

职业履历

2019 — Now

香港

盈领资本有限公司

创办人兼行政总裁

2015 — 2026

香港

中塔资本有限公司

创办人兼行政总裁

2018 — 2020

中国

哈佛商学院

招生合伙人 （兼任）

2011 — 2015

上海 · 广州

灵思传播集团

副总裁

2005 — 2011

上海

诺华制药（中国）

市场总监

创立并领导专注亚太市场的风险投资与家族办公室平台。

疫情期间主导逾 3,000 万美元医疗设备的采购与对印交付。

与塔塔信托携手统筹物流与分发，显著改善区域医疗物资供应格局。

与中塔资本协同，携手已故 Ratan Tata 先生共同投资印度市场——联合投资实绩详见上文专述栏目。

专注印度—中国走廊的风险投资与家族办公室业务。

自创立之初即与 Ratan Tata 先生建立联合投资伙伴关系——公司英文名由 Tata 先生亲自选定。

累计投资逾 2 亿美元，覆盖 30 余家印度初创企业，合计估值超过 30 亿美元。

被投项目中诞生小米印度、Paytm、Ola 与 Abra 等突破性成功案例。

于中国物色并招募哈佛商学院 SELP 课程学员。

带领集团从初创发展为中国内地规模最大的市场营销与公关公司之一，员工逾 1,000 人。

统筹联合利华、百事可乐、宝马等品牌的重点营销战役。

主导中国南方航空 A380 机型的发布推广项目。

以创新的市场进入策略，建立非处方药及保健功能食品业务。

拓展线上线下渠道，使产品成为中国非处方药及保健食品销量第一。

推动诺华成为中国市场第一非处方药品牌。
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https://linkedin.com/in/eric-cheung-hbsamp184/
https://ericpufancheung.netlify.app/


2002 — 2005

北京

网易

副总裁

1998 — 2001

北京

嘉士伯香港啤酒厂

销售总经理

1994 — 1997

香港

通用电气（GE）
总经理

1992 — 1994

香港

飞利浦（香港）

全国销售经理

1990 — 1992

香港

怡和洋行

管理培训生

董事与顾问职务

2026 年至今 马斯特里赫特管理学院

马斯特里赫特大学 · 荷兰

顾问委员会成员，在课程设置、伙伴关系与区域定位上贡献亚太视角。MSM 是荷兰历史最悠久的国际商学院

之一——1952 年创立，现隶属马斯特里赫特大学商业与经济学院，持有三重皇冠认证（AACSB、EQUIS、

AMBA）。其 MBA 在 Eduniversal 排名中位列荷兰第 2，DBA 项目在 DBAStudies 排名中位列全球第 2。

2022 年至今 非洲全球投资与商业发展理事会

英国伦敦 · 依据《2006 年公司法》（英格兰及威尔士）注册，编号 4825900

董事会成员。为该理事会提供董事会建议与治理支持。该理事会已在西北非地区 16 个项目中动员超过 30 亿
美元可持续投资——仅四个月即达成这一规模，另有 90 亿美元承诺资金在建管线中，并已与 UNSDG 签署
合作协议。

2013 年 哈佛大学  哈佛商学院
高级管理课程 · AMP 184 期

完成哈佛商学院旗舰级高层管理课程 AMP。其后于 2018 至 2020 年出任哈佛商学院中国区招生合伙人。

1986 — 1990 年 香港中文大学

社会科学学士

主修政治与行政学，副修工商管理。1988 至 1989 年任政治与行政学系学会主席。

推动网易转型为中国首家互联网游戏公司，树立行业标准。

实现公司收入由负转正 —— 中国互联网行业的历史性首例。

参与这家纳斯达克上市的中国大型门户网站的战略决策。

主理嘉士伯在中国的销售与分销策略。

统筹上海新厂建设，实现本地化生产。

推动嘉士伯成为中国销量第一的进口啤酒品牌。

将通用电气照明产品引入中国市场，跃居进口品牌第二位。

建立覆盖全国的进口灯具分销网络。

设立香港仓储设施，并在印尼落实生产产能。

将飞利浦照明引入中国并使其成为第一进口品牌，业界誉为「中国进口照明之父」。

建立覆盖中国 50 座城市的本地分销网络。

针对本地需求优化产品组合，销售额增长六倍。

发起并交付上海外滩地标性城市照明工程。

轮岗历练于怡和物流与货运代理、中国消费品及地产事业部。



学历与高管课程

2013 年 哈佛大学  哈佛商学院
高级管理课程 · AMP 184 期

完成哈佛商学院旗舰级高层管理课程 AMP。其后于 2018 至 2020 年出任哈佛商学院中国区招生合伙人。

语言能力

英语 English
流利 · 口语与书面

普通话 Mandarin
母语 · 口语与书面

廣東話 Cantonese
母语 · 口语与书面

可按需提供项目详情与推荐人。 更新于 2026-10-01 · ericpufancheung.netlify.app


